eXcellence in RUM

Przyspiesz cyfrowa
podroz przy uzyciu
narzedzi Revenue
Growth Management

Odkryj, jak mozemy pomoéc Twojej firmie.




Swiatowy przemyst
Spozywczy zostat
mocno dotkniety

pandemig COVID-19.

Inflacja bije rekordy,
Co prowadzi do
spowolnienia
gospodarczego.

Jest to prawdziwe
wyzwanie dla firm CPG,
ktore powinny byc¢ gotowe
na hiperkonkurencyjne
srodowisko cenowe.



Co moéwiag analitycy rynkowi?

“ Trwajgca inflacja bedzie napedzac rosngcg reaktywnosc na
ceny, zwiekszanie promocji i bardziej szczegotowe zarzgdzanie
przychodami.

Wptyw przedtuzajgcej sie wysokiej inflacji na rynek CPG:

e |//zrost cen w kanatach dystrybucji bedzie sie nasilat, zwiekszajgc konkurencje cenowg w handlu
detalicznym.

e /wycieskie firmy z branzy CPG i detalisci bedg nadal traktowac priorytetowo wszystkie narzedzia
zarzqgdzania przychodami w celu realizacji cen netto.

e Doktadne dane i zaawansowana analityka bedg miaty priorytetowe znaczenie dla zapewnienia
rentownego wzrostu.

REVENUE MANAGEMENT IN AN INFLATIONARY ENVIRONMENT, May 2022

Zrédto: https://www.iriworldwide.com/en-us/insights/publications/revenue-management-inflationary-environment
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Growth delivered.




“ Krajobraz FMCG zostat catkowicie zmieniony (...)
Nadszedt czas na zmiane podejscia, zastosowanie nowych
narzedzi oraz wykorzystanie bardziej aktualnych i precyzyjnych
danych.

Szybko zmieniaj kurs - aby chroni¢ marze i efektywnie wykorzystywac wydatki handlowe
w roznych scenariuszach rynkowych, Revenue Managerowie powinni wyposazyc sie
w regularnie odswiezane dane, ktdre odzwierciedlajg najnowszg dynamike rynku.

Zwiekszaj efektywnosci wspotpracy - Revenue Managerowie 2022 roku powinni byc¢
przygotowani do strategicznych rozmow z liderami, zespotami sprzedazowymi i klienckimi oraz
silnie wptywac na P&L firmy, korzystajgc z kompleksowych i zoptymalizowanych danych
Z jednego zrodta, ktore wszyscy interesariusze mogg tatwo zrozumiec.

Realizuj ROI - W dynamicznych warunkach rynkowych wazniejsze niz kiedykolwiek jest
skupienie sie na strategiach, aby osiggngc i zwiekszyc¢ cele ROl firmy.

“ NielsenIQ

WHAT REVENUE MANAGEMENT SHOULD LOOK LIKE IN 2022

Zrédto: https://nielsenig.com/global/en/insights/education/2022/what-revenue-management-should-look-like-in-2022/




Zostan
CHANGE
MAKEREM

Spriorytetyzowanie zarzgdzania
wzrostem przychoddw jest
kluczowe, jesli chcesz by¢

o krok przed konkurencja i byc¢
gotowym na nieoczekiwane
zmiany na rynku.




Revenue Growth
Management (RGM) - czyl,i
zarzadzanie przychodami,
to dyscyplina ekonomiczna
skoncentrowana na ciggte)
maksymalizacji przychodow.




Filary RGM w branzy CPG
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¢ Product mix
e Customer mix

e Promo policy
e Promo budget
e ROI
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¢ Price list
¢ Priceincrease
policy

e Contract
rebates

/
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Koszty rabatow i promoc;ji
handlowych sa drugim pod
wzgledem wielkosci
sktadnikiem rachunku
zyskow i strat producentow
doébr konsumpcyjnych.




Aktywnosci
RGIVI

Relacje z klientami

e Obnizki cen (promocje krotko- lub
dtugoterminowe),

e Bonusy wzrostowe (kontrakty uzaleznione
np. od obrotéw rocznych),

e \Wspoblna polityka cenowa -> wzrost
dystrybucji,

e \Wystawy i standy sklepowe,

e Gazetki, plakaty, hostessy.

Promocje dla konsumentow

e Rabaty i okazje typu ,2 w cenie 1",
e Znizki na zestawy,

e Rabaty na kolejne zakupy,

e Kupony.




Co aplikacje RGIM
daja firmie?

> ¢
Inteligentne planowanie
promocji w oparciu o dane,
I@ Przewidywanie wielkosci
%1{
popvtu wspierane przez Al,

Strateglczne ustalanie cen

‘ @ \ (zarzadzanie cenami).




Typowe wyzwania RGIVI
dla firm

8

Drogie Niska wydajnos¢ Brak dostepu do Dane rozproszone w Rozszerzone Niezdolnos¢ do
| czasochtonne rozwigzan w danych w czasie organizacji - wiele mozliwosci odpowiedniego
wdrozenia tradycyjnym rzeczywistym zrodet danych konfiguracji = wieksze reagowania na
podejsciu zapotrzebowanie na szybko zmieniajgce
zasoby. sie sSrodowisko CPG

i zmiany rynkowe



Rozwigzujemy problemy naszych
klientow w obszarze Reventue
Growth Management

Czesto styszeliSmy od naszych Klientow, jak trudne i wymagajace byty ich PQ
rozwigzania RGM - nie tylko oddalajace w czasie oczekiwane korzysci ’00* % \
biznesowe, ale takze wptywajgce na ogolna satysfakcje "klienta". -

W odpowiedzi na te problemy postanowiliSmy opracowac
nasze wtasne rozwigzanie -
“Strategic Data Cohnectors”




awese 8 Strategic Data
- —=u (Connectors
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Przekonaj sie, jak korzystanie z naszego
wtasnego rozwigzania typu plug-and-play
moze pomoOc w usprawnieniu procesow
biznesowych Twojej organizacji.



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

Gotowe rozwigzania:

Uzycie BPX Strategic
Data Connectors jako
pakietu integracyjnego
SAP do rolloutéw moze

przynies¢ wymierne
korzysci dla firmy.

Master Data Customer
Interfacing Pricing Extract
5

Retro Rebates - STRATEGIC
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= :~2 Niezawodna integracja
) " "\O
systemu danych

/ Zwiekszenie efektywnosci
(ﬁ“[l[l' operacyjnej

Doktadniejsze planowanie
popvtu - koncentracja na
optymalizacji promocji

zamiast na rozwoju aplikacji

Przetwarzanie danych
W czasie rzeczywistym

%

7r®\/ Oszczednosc¢ czasu,

pieniedzy i zasobow IT
®.

@

LAA

Wysoka jakos¢
rekomendacji i prognoz

Wyraznie szybsze
-/ dostarczanie narzedzi RGM
do biznesu bez opdéznien

Mozliwos¢ dostosowania
funkcji do wymagan Twojej

firmy






Korzysci dla Twojej firmy

@ © 0 O

Wszechstronnosc Skalowalnos¢ Nowoczesnosc i wydajnosc Niezawodnos¢
Nasze narzedzia mogg byc¢ Po implementacji, nasze moduty /Zaprojektowane przy uzyciu /budowane na podstawie lat
instalowane na dowolnej instancji mozna tatwo wdrozyc¢ na nowoczesnych technologii doswiadczen, aby unikng¢ mnie;
SAP Klienta i konfigurowane pod dowolng liczbe rynkdéw dzieki integracyjnych, takich jak web- lub bardziej typowych
kgtem konkretnych potrzeb elastycznej, dedykowanej service i zoptymalizowane do problemow z integracjg RGM -
wybranej organizacji lub aplikacji konfiguracji - minimalizujac obstugi duzych ilosci danych kazda aplikacja jest wyposazona
SaaS RGM, przy minimalnym ryzyko i wysitek zwigzany bez znaczgcego wptywu na w dodatkowe funkcje wsparcia,
wptywie na globalne systemy. z dodatkowymi wymaganiami wydajnosc. a takze, gdy jest to konieczne,
podczas nawet najwiekszego w funkcje rekoncyliacji.

programu wdrozeniowego.



Nasze *rozwiqzania RGM
Znacznie przyspieszajj
wdrozenia i pozwalaja uzyskac

-/ +  korzysci biznesowe nawet

do tradycyjnego podejscia.



Czas wdrozenia RGM dla Twojego Programu

1 Rolloutu jest skrocony nawet o 40%.
(Srednio 2-4 miesigce), co oszczedza Twoj czas
| pienigdze.

Transfer danych o sprzedazy i raportowanie
2 do 9 razy szybciej w poréwnaniu do
standardowych rozwigzan integracyjnych.

Transfer danych funkcjonalnych (np.: cennik
klienta, elementy master data) do 15 razy

3 szybszy w poréwnaniu do standardowej,
tradycyjnej metodologii.

Rozwigzania out-of-the-box, ktére moga
zaoszczedzi¢ nawet 8 miesiecy

4 potrzebnych na opracowanie tylko
kluczowych modutéw integracyjnych.

... 1 j@eszcze wiece)!


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

Jak to dziata?

DANE ZEWNETRZNE ROZWIAZANIE RGM SYSTEM ERP

STRATEGIC DATA CONNECTORS

Mix produktéw
/ ustug

: § Waru N
Kontrakty - nki cenowe

<«'» Nielsen

Ekstf'akt struktury cenow®

Rabatv retrospektywne
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Przyktadowy harmonogram wdrozenia

' 1 ®
Initial . . ﬂ .
Scope Functional Customize Pilot Rollout |
Analysis Coverage and Build Implementation | Market |
. . -
MVP )
(minimum viable product) Business Activation

Jestesmy w stanie dostarczy¢ podstawowe funkcje po 8-12 tygodniach od
rozpoczecia projektu - podczas gdy przy podejsciu "tradycyjnym” z petnym rozwojem
wymaganych funkcji integracyjnych - realizacja moze zajg¢ od 7 do 12 miesiecy.

*Harmonogram oparty jest na nastepujgcych zatozeniach:

» \Wszystkie wymagania dotyczgce zasobdéw regionalnych i lokalnych sg spetnione w terminie
dla kazdej fazy Programu,

* \WWszystkie dostepy do systemdw niezbednych do wykonania analizy proceséw sg
zapewnione na czas,

* \Wszystkie dostepy do systemu SAP ECC sg zapewnione w celu wykonania instalacji

i konfiguracji narzedzi (lub istnieje proces i zasoby z odpowiednim dostepem, aby wspierac te
zadania po stronie klienta),

Ostateczny czas i naktad pracy w projekcie bedzie wynikiem "Wstepnej analizy zakresu
projektu”.




Nasze
doswiadczenie

Globalne doswiadczenie

Wiedza zdobyta podczas licznych wdrozen Revenue
Growth Management w réznych branzach
na catym swiecie.

Szerokie doswiadczenie konsultingowe

Odpowiedni zestaw umiejetnosci w  zakresie
projektowania i wdrazania najlepszych rozwigzan dla
naszych klientow. BPX prowadzi obecnie kilka
projektow Revenue Growth Management - dla dwaoch
z najwiekszych globalnych producentow CPCG.

40+ RGM Experts

Certyfikowani specjalisci SAP, doswiadczeni w
obszarze RGM o kompetencjach technicznych,
biznesowych i funkcjonalnych.



Dzieki wspotpracy z globalnymi

dostawcami wiodacych
rozwigzan Saas, procesy RGM
nie majg przed nami tajemnic.

BPX to kombinacja doSswiadczenia
i unikalnych umiejetnosci

w pracy z wieloma najlepszymi
aplikacjami SaaS RGM / TPM.




Nasz globalny

zasieg RGM

Kanada

UK

USA

Niemcy

Portugalia
ZEA
Hiszpania

Chiny

Brazylia
Polska
Irlandia

Rosja

Belgia
Japonia

Francja

Republika
Potudniowej Afryki

...a lista wciaz sie wydtuza!




Metodologia RGM by BPX

Szybka i tatwa Rozwigzanie IT zgodne Najlepsze w swojej klasie
integracja danych ze strategia biznesowa doradztwo i wiedza
Zapewniamy najlepsze Mamy wieloletnie doSwiadczenie Mozemy zarzgdzac catym cyklem

podstawy integracji RGUM w dostarczaniu rozwigzan zycia projektu - od poczatku do konca.
pomiedzy SAP informatycznych, ktérych efektem jest Nasi specjalisci z RGM posiadaja
a wszystkimi Twoimi znaczgca poprawa niezawodnosci unikalny zestaw umiejetnosci i wiedzy

aplikacjami RGM. i wydajnosci wymiany danych. z globalnych projektow.



Jak mozemy
pomoc Twojej
firmie?

/espot ekspertow BPX
Revenue Management
Solutions zapewni
odpowiednie wsparcie

W nastepujacych obszarach:

Q& & & & & O

v

Wdrozenia RGM

Integracja danych pomiedzy
systemem SAP i aplikacjami RGM

BPX Strategic Data Connectors -
rozwigzanie typu out-of-the-box

SAP Rebate Management (zarzgdzanie
rabatami)

Opracowanie architektury dla
integracji RGM i SAP

RGM ustugi konsultingowe

Rozwigzania Saa$s dla efektywnego
zarzgdzania rozliczeniami
miedzyokresowymi

Wsparcie techniczne



O BPX

BPX jest globalng firma konsultingowa z ponad 15-letnim doswiadczeniem,
ktora dostarcza narzedzia i ustugi skoncentrowane na ogoélnej poprawie
efektywnosci finansowej i organizacyjnej poprzez wdrozenie rozwigzan

SAP i Bl we wszystkich obszarach biznesowych.

250+ osob na poktadzie z pasjg do tworzenia
najlepszych rozwiazan,

Aktywne wsparcie w transformacji cyfrowej,
100% zorientowani na wdrazanie rozwigzan
RGM, SAP, BI,

Silne kompetencje w dostarczaniu wysokiej
jakosci ustug,

Nearshore, offshore lub hybrydowe wsparcie
zespotu dla Twojego biznesu,

6 lokalizacji - 3 w Polsce, 2 w USA, T w Brazylii.



Czas rozpoczac podroz ku doskonatosci
w zarzadzaniu wzrostem przychodow.







Skontaktuj
sie znami

tukasz Kluczyk Jakub Jezierski
Sales Executive Sales Representative
+48 609 790 003 +48 881414 673
lukasz.kluczyk@bpx.pl jakub.jezierski@bpx.pl
Linked [T} Linked [T}

BPX.S.A. +48 22 350 74 55 follow us: l_'_ll_'l bpx
ul. Powstancéw Slaskich 28/30 bpx@bpx.pl

53-333 Wroctaw bpxglobal.com 0 @ g o @ excellence in IT
Warszawa | Wroctaw | Katowice | Chicago | Exton| Sao Paulo



tel:+48%20881%20414%20673
https://www.linkedin.com/in/%C5%82ukasz-kluczyk-982a455/
https://www.linkedin.com/in/jezierski-jakub/
https://www.facebook.com/Business.Partners.eXcellence
https://www.linkedin.com/company/bpx-ltd-wroclaw-poland/?viewAsMember=true
https://www.instagram.com/bpx.global/
https://twitter.com/bpxglobal
https://www.youtube.com/channel/UCMLRxC4ScB4_0mpHiiLLtJg
tel:+48%20881%20414%20673

